
医療機関が求めるコンテンツを

貴社が独自の形で提供できる

このような課題はありませんか？

日本経営の営業支援コンテンツで

医療機関との関係強化・商談獲得ができます

S T E P 3

貴社名による

コンテンツの発信

S T E P 2

医療機関が求める

コンテンツの構築

S T E P 1

日本経営独自の

情報収集と分析

主なサービス内容

⚫ 医療政策の最新情報を発信（オウンドメディア支援サービス、Monthly パートナー、情報誌、他）

⚫ 医療業界のトレンドが学べる体系的な社員教育（MC plus、社内研修企画、訪問研修、研修資材提供）

⚫ 届けたい人に確実に届ける販促支援（セミナーポータルサイト、導入事例作成、他）

顧客となる医療機関との接触回数が減少している

DX化を推進しているが効果が出ていない

大手医療機関との関係を強化したいが有効な手段がない



FAQ

Q. どのような業種のクライアントが多いですか？

A. 製薬メーカー、医療機器メーカー、各種卸業など多岐にわたります

Q. どのような部署で導入が検討されていますか

A. 営業企画、営業推進、マーケティング推進などの部署でご検討いただいています

Q. 既に自社でオウンドメディアを運営している場合は、どのようにコンテンツ提供できますか

A. JSONによるコンテンツ提供（自動更新）が可能です。

Q. 費用はどのくらいかかりますか

A. 提供サービスやコンテンツにより異なりますので、詳しくは下記よりお問合せください

株式会社日本経営

〒561-8510 大阪府豊中市寺内2-13-3

URL：https://nkgr.co.jp

06-6868-1373（受付：平日9:00～17:30）

お問い合わせ.info@wic-net.com

医療機関が求める情報の提供による商談獲得

医療系コンサルティング企業だからこそ理解している

「医療機関が求める情報」や、その関連情報やQ＆Aを提供します

営業のDX化を加速

オウンドメディアを起点とした医療機関との信頼関係強化・ファン化が可能。

同様のコンテンツを情報誌や冊子などでも提供が可能

貴社独自の情報提供による競合との差別化

日本経営から提供する情報はすべて貴社名での発信が可能

サービスの特長
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